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证券代码：300016                                             证券简称：北陆药业 

 

2020 年 8 月 19 日投资者关系活动记录表 

编号：【2020】第 001 号 

投资者关系 

活动类别 

√特定对象调研              □分析师会议 

□媒体采访                  □业绩说明会 

□新闻发布会                □路演活动 

□现场参观          □其他 

参与单位名称 

及人员姓名 

浙商证券：孙建、毛雅婷          君合泰达：刘海军 

天弘基金：张秀磊                人保资产：韩成盛 

华夏久盈：赵丽明、白岩          星石投资：王雪刚 

益民基金：张树声                中融汇信：冯航 

恒复投资：徐浩                  格林基金：方岑 

超弦基金：王英杰 

时  间 2020 年 8 月 19 日 

地  点 公司 A1 会议室 

上市公司接 

待人员姓名 
董事会秘书：邵泽慧 

投资者关系活动

主要内容介绍 

详细内容见《2020 年 8 月 19 日调研活动附件之投资者调研会议记

录（采会纪字【2020】第 001 号）》 

附件清单 

（如有） 

2020 年 8 月 19 日调研活动附件之投资者调研会议记录（采会纪字

【2020】第 001 号） 

日  期 2020 年 8 月 20 日 
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投资者调研会议记录 

采会纪字【2020】第 001 号 

 

会议时间：2020 年 8 月 19 日 

会议地点：公司 A1 会议室 

采访机构：浙商证券、君合泰达、天弘基金、人保资产、华夏久盈、星石投资、

益民基金、中融汇信、恒复投资、格林基金、超弦基金 

采访对象：董事会秘书 邵泽慧 

会议记录：孙志芳、张喜桐 

 

一、公司 2020 年上半年业绩如何？疫情影响是否已消除？ 

2020年上半年，公司实现营业收入36,761.70万元，同比下降8.44%；归属于

母公司股东的净利润9,156.38万元，同比下降18.26%；归属于母公司股东的扣

非后净利润7,783.32万元，同比下降25.37%。 

公司持续打造更加专业、高效的销售团队进行自营产品的销售和推广，同

时通过优化招商策略及代理管理模式，搭建完善的商业渠道网络进行代理产品

的销售。今年上半年，尤其是第一季度，受新冠肺炎疫情影响，全国各地医院

积极抗击疫情，药品销售终端需求受到明显影响；此外，物流运输受到一定程

度管控，因此公司业绩较去年同期有所下降。 

随着国内疫情缓解，患者阶段性推后的就医需求逐步释放，第二季度药品

销售情况已明显回暖。公司第二季度实现营业收入24,184万元，环比增长

92.27%；归属于母公司股东的净利润6,478万元，环比增长141.85%。 
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二、公司收购海昌药业是出于什么考虑？产业整合后对海昌的发展规划

是什么？ 

海昌药业是国内为数不多的具有碘对比剂原料药生产资质的企业之一，也

是公司碘对比剂原料药的主要供应商之一。作为国家级高新技术企业，海昌药

业拥有标准化的对比剂原料药生产线和独立的研发体系。该公司利用专有技术

和生产工艺研发和生产碘海醇原料药等，在国内拥有良好声誉，并已销售至海

外。 

海昌药业正全力开展年产 850 吨碘造影剂原料药生产线的建设和设备安

装等工作，截至目前，该生产线已取得药品生产许可证，并通过消防、环保及

生产备案，一期项目已进行开车试运行。 

收购海昌药业是公司实现产业链整合的重要战略布局，有利于公司加强对

碘对比剂原料药供应的保障，打造对比剂“原料药+制剂”一体化模式，也是

公司拓展碘对比剂原料药市场的重要部署。未来，公司将进一步加大对比剂产

业链的整合力度；同时，利用自身研发、资金、人员等方面的优势，全力协助

海昌尽快完成生产线建设，尽早全面投产，助力海昌药业积极拓展碘对比剂原

料药国内外市场。 

三、公司对比剂产品的销售情况如何？国内对比剂市场前景如何？ 

报告期内，尤其是第一季度，受新冠肺炎疫情影响，全国各地医院积极抗

击疫情，医院门诊量、检测量、手术量等均不同程度下降，对比剂销售终端需

求受到明显影响；虽然第二季度较第一季度明显回暖，对比剂产品的销售收入

仍未达到去年同期的规模，但公司近年重点推广的碘克沙醇注射液和碘帕醇注

射液持续增长。2020 年上半年，公司对比剂产品实现销售收入 29,225.80 万元，
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同比下降 14.01%；第二季度实现销售收入 19,462.30 万元，环比增长 99.34%。 

对比剂作为医学影像学科必不可少的诊断与鉴别诊断用药品，市场前景十

分广阔。近年来，随着健康意识增强、医改政策不断深入，以及医保覆盖范围

的不断扩大，病人数量与增强比例不断提高。此外，对比剂行业国产替代趋势

日渐凸显，外企市场份额逐年递减，国产药凭借优异的产品质量和高性价比正

快速占领更多的市场份额。医学影像技术已经由既往“辅助检查手段”转变为

现代医学最重要的临床诊断和鉴别诊断方法。由于介入医学的应用，医学影像

学已经集诊断与治疗为一体，成为与外科手术、内科化学药物治疗并列的现代

医学第三大治疗手段。伴随精准医疗的兴起，医学影像技术已逐步定位于多种

疾病的诊断、精准医疗诊断环节中的核心技术。综上，增强比例的提高、医学

影像设备增加、国产替代趋势凸显，以及对比剂在新领域的应用等因素都将推

动对比剂市场持续增长。 

对比剂行业具有一定技术壁垒和市场壁垒，且该产品目前没有替代品，因

此总体而言，对比剂市场格局相对稳定，并将保持持续增长。 

四、国家带量采购政策对公司对比剂产品有何影响？ 公司如何应对未来

可能的集中采购？ 

虽然对比剂产品目前尚未受到带量采购政策的影响，但公司一直密切关注

相关政策动向，并积极采取多种措施应对未来可能的集中采购，包括： 

1、对比剂系列 4 项产品均已申报一致性评价； 

2、实现对碘对比剂原料药供应商海昌药业的控股，加强原料药供应的保

障； 

3、将投入 1.7 亿元新建高端智能对比剂车间，快速扩大对比剂产品的产
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能，为集采中标后的充分供应市场奠定基础。 

4、加强内控及对药品成本的测算与控制，积极应对可能的集采。 

五、九味镇心颗粒产品的销售情况如何？疫情期间公司对其销售策略有

何调整？ 

九味镇心颗粒是公司自主研发治疗广泛性焦虑症的纯中药制剂，也是公司

重点业务板块战略品种之一。该产品采用“自营+代理”的销售模式。上半年，

公司进一步提升营销和推广的能力，具体措施如下： 

1、加强自营团队建设，强化重点医院市场开发和覆盖并拓展新渠道，同时

以重点医院辐射周边医院； 

2、组建OTC团队，拓展连锁大药房等终端零售业务； 

3、加大招商团队组建，推进招商布局； 

4、加强与好心情，平安好医生等平台合作，继续打造网上诊疗平台； 

5、探索布局电商业务，联合第三方进行全网控销，加大网上品牌宣传力度

和管理力度； 

6、为应对疫情期间的特殊情况，开展线上跨科室交流讲座，邀请各大医院

相关科室知名专家线上讲课，各个区域根据疫情情况同步开展线下跨科室病例

分享等学术活动，强化学术推广的专业性和权威性。 

疫情期间，公司为医护人员捐赠药品及抗疫物资，并积极参与并开展“迎

六一，爱心相伴抗疫医护人员子女”、“心关爱，九州行——后疫情时代国人心

理健康重塑活动”等多项公益活动。 

随着各项推广活动的深入和前期营销活动的成效积累，在新冠肺炎疫情期

间，九味镇心颗粒的销售收入仍实现了增长。上半年，公司九味镇心颗粒实现
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销售收入 3,989.45 万元，同比增长 45.07%；第二季度较第一季度增长 112.71%。 

六、公司降糖产品情况如何？公司格列美脲片进入集采后对公司有何影

响？ 

降糖类产品是公司重要的业务板块之一，产品包括格列美脲片和瑞格列奈

片。瑞格列奈片于 2018 年进入《国家基本药物目录》。公司格列美脲片通过国

家药品监督管理局仿制药质量和疗效一致性评价，并于 2020 年 1 月在第二批

全国药品集中采购中中标，负责河南、湖北、黑龙江、吉林、辽宁、西藏等省

份的药品供应。此次集采中标有利于增强公司降糖类产品的竞争力，扩大其市

场份额，提高公司的品牌影响力。 

七、世和基因 IPO 进展？ 

目前，公司持有世和基因 16.38%的股份。上半年，世和基因已完成股份

制改革，并向中国证监会江苏监管局办理了首次公开发行股票的辅导备案登记。

具体进展请以该公司披露的信息为准。 

八、公司在产品研发方面情况如何？ 

公司自成立以来一直着眼于持续性发展的战略，高度重视对产品研发的投

入和自身研发综合实力的提高。公司将科研人才、技术、信息、资金、机制等

要素以最有效的方式整合，同时将上述资源最大限度地转化成科研成果，加速

新产品推出和工艺技术的改进。近年来，公司通过引进吸收再创新的方式，研

制成功多个成熟产品，并推出市场。这些产品及生产工艺均居国内同行业领先

水平。 

2020 年公司研发中心以 1 个固体制剂的一致性评价、4 个注射液的一致性

评价、3 个对比剂系列新品种、2 个 CNS 新品种等为研发重点，共计在研项目
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17 个。 

九、公司如何应对未来对比剂市场的竞争？公司未来发展战略是什么？ 

公司作为专业的对比剂研发生产供应商，自成立以来深耕医学影像领域，

以过硬的产品品质、专业的学术推广和周到细致的服务树立了良好的口碑和市

场影响力。经过二十多年的行业探索与专业积累，成为拥有品种最多、品规最

全的对比剂产品国内研发生产企业，目前共计六个品种、二十一个品规。丰富

全面的产品品种和规格有利于提高公司对比剂产品的市场竞争力。此外，公司

通过认购海昌药业新发行的股份和受让海昌药业的股份达到了对其的控制，从

而实现了向对比剂产品上游产业链的整合，确保碘对比剂原材料的供应。 

为实现公司的可持续发展，满足未来的市场需要，公司于今年推出向不特

定对象发行可转换公司债券预案。本次发行的募集资金总额不超过 50,000 万

元，扣除发行费用后，拟全部用于以下项目： 

单位：万元 

序号 项目名称 项目投资总额 拟投入募集资金 

1 沧州固体制剂新建车间项目 10,664.51 9,600.00 

2 高端智能注射剂车间建设项目 17,535.05 12,100.00 

3 研发中心建设项目 8,830.50 8,700.00 

4 营销网络建设项目 4,805.49 4,600.00 

5 补充流动资金 15,000.00 15,000.00 

合计 56,835.55 50,000.00 

公司本次向不特定对象发行可转换公司债券事项尚需通过深圳证券交易

所审核，并获得中国证监会作出同意注册的决定后方可实施。 

公司未来将以“立足精准检测，追求身心健康”为企业使命，在保证公司

现有业务稳健开展并增长的前提下，契合时代发展的脚步，围绕医学影像、中

枢神经、内分泌、精准医疗领域不断寻找产业整合机会，丰富产品种类并培育
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新的利润增长点，努力成为全国健康领域的一流医药企业。 


