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投资者关系活动记录表
编号： 2020-002
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议 
■媒体采访            □业绩说明会 
□新闻发布会          ■路演活动 
□现场参观            □一对一沟通 
□其他  

	参与单位及人员
	中国证券报  孙翔峰
上海证券报  李兴彩
证券时报  王一鸣
第一财经日报  黄思瑜
澎湃新闻  周玲
界面新闻  马晓甜
中国新闻社  高志苗
华泰证券 周云昊
红证利德 韩娟娟、亓立程
江苏瑞华 刘无私

	时间
	2020年7月7日、2020年7月23日

	地点
	公司会议室

	接待人员
	董事会秘书、财务总监：蒋瑞翔
证券事务代表：王宏伟
证券专员：任艺男

	投资者关系活动主要内容介绍
	访谈

Q1：作为科创板第一股，华兴源创自上市以来颇受关注，多次成为“第一个吃螃蟹的企业”，对于公司来说，选择科创板的理由是什么，科创板最吸引人的制度设计是什么？在接受科创板上市审议时有感受到阻力或困难吗？
A: 公司产品的科创属性足够清晰，研发投入大；科创板放开议价，公司对自身发起挑战，相信市场能够决定企业价值；科创板信息披露制度标准更高，披露深度大，定位清晰。选择科创板，完全是处于公司自身的发展需要。
上市过程中，公司是面临一很多的困难，因为第一批上市科创企业，摸着石头过河，过程艰难，结果良好。公司公开披露的近几年的财务数据中，半导体研发投入大，订单量不多，面临质疑。公司以事实说话，也欢迎各位媒体朋友监督。这个盈利瓶颈的确需要突破，我们对半导体行业前景看好，对公司的技术实力有信心，相信未来公司会在半导体检测行业拥有一席之地。

Q2: 科创板如今已满周岁，站在一周年的新阶段起点，从企业的角度，您对于科创板下一阶段的改革创新措施方面有什么好的建议、意见以及期待？
A: 期待在未来有更加完善的收购兼并及非公开发行制度支持，给予市场更多的选择空间。同时，有越来越多的优秀企业认真发觉企业自身是否符合科创属性，登陆科创板，建立属于我们中国自己的科技上市板块，培育出像苹果、谷歌等这样优秀的科技企业。

Q3: 登陆科创板一周年给企业（内外部）带来怎样的机遇与变化？您怎么理解这其中体现的“科创板速度”？
A：关于机遇和变化，上市后，公司外部的知名度显著提升，尤其我们又是科创板第一单并购重组，政府给予的支持力度有所增加，客户的信用也更加优良。公司内部加强了内控意识，大到对于公司未公开的财务数据，相关人员都自觉增强了商业秘密保护意识；小到公司的门卫要求更加的严格，所有人的管理意识都有所提高。
我们是实实在在感受到并且受惠于“科创板速度”的：83天拿到批文，60天收购重组交易所通过，公司通过资本市场的融资效率大大提升了。

Q4: 今年也是中国资本市场30周年，都说注册制是中国资本市场的“成人礼”，您怎么理解这个“成人礼”？对于中国资本市场未来的发展您有何展望？
A: “成人礼”标志着人的成熟，我们的资本市场通过注册制也表明其更加成熟。具体不仅体现在上市企业本身更加成熟，更体现在投资人，包括散户的判断能力的提升，监管机构更加得专业和成熟。
对于未来的中国资本市场，希望注册制能够更加充分和成熟，避免劣币驱逐良币，使资本市场真正服务于实体经济。

Q5: 公司不仅是“科创板第一股”，也是科创板第一单并购重组。此次上市之后不久启动收购欧立通背后公司有怎样的考量，能否简要介绍收购初衷、标的资产与公司主业的协同性？外界有称此次收购是美化业绩、稳定市值之举，公司怎么看？
A: 本次针对欧立通的收购，我们也是深思熟虑做出的决定。正如董事长陈文源先生的希冀，公司的目标是成为检测领域的“隐形冠军”。收购的初衷是想为客户提供更加全面的服务，尽快占领穿戴检测市场高地；华兴源创与欧立通具有很大的协同性，我们拥有同一个大客户——苹果公司，技术可以实现共享，从而进入苹果设备检测的新领域，不仅可以拓展公司的技术优势，也能够提升标的公司的客户服务能力。这也是标的公司的自身发展需求。
本次的重大资产重组一方面为了使公司更具盈利能力，也是为了回报投资者，实现公司的战略目标。

Q6: 疫情对很多产业都造成了一定的影响，疫情给欧立通带来了哪些影响，对业绩承诺会有怎样的影响？
A: 目前看来，疫情期间，标的公司接单能力没有受到影响，订单的交付时间有一定的延迟，对公司目前的业绩对赌没有实质影响。

Q7: 欧立通近几年业绩增势不错，但是存在隐忧：对苹果公司相关业务存在较大的依赖以及产品单一，有超94%的收入来自苹果公司。不管是行业竞争还是苹果公司未来的经营状况都存在不确定性，那么欧立通将如何来应对这些风险？
A：标的公司的产品目前主要应用于苹果手表、无线耳机等方面，此领域标的公司今年的订单有所扩充。同时在智能音箱、智能家居等方面标的公司也有所涉猎，这一部分未来发展空间较大。苹果公司目前是标的公司最优秀的客户，客户对标的公司认同度颇高，处于公司和客户相互需要的一种关系，未来发展一定会更加稳健。

Q8:  在集成电路检测设备业务上，公司有了哪些新进展？
A: 2019年公司BMS电池芯片检测设备已经落地3亿左右订单，标准化检测半导体设备公司目前也已经取得订单，订单金额较小，对公司目前业绩不产生重大影响，期望投资者注意投资风险。

Q9：公司LCD和OLED测试设备占比分别为多少?
A: 公司平板显示检测设备以LCD检测设备为主，OLED检测设备的市场规模增长较快。目前全球OLED产业处于高速增长阶段，柔性OLED屏占比和国内产能正在稳步提升中，未来占比会越来越大。

Q10: 标的公司2020年订单情况及前景如何？
A: 标的公司的研发能力和优质服务一直被大客户苹果公司认可，截至2020年上半年，标的公司在手订单充足。标的公司营业收入大部分来自应用于苹果公司智能手表的设备及治具，目前苹果公司智能手表销量持续增长，用户需求不断增加，苹果公司对生产线的持续投入将同步采购配套的组装、测试设备，因此标的公司产品需求也将随之呈现增长的趋势。

Q11: 欧立通的主要客户为苹果公司，其无线耳机销售量较好。今后两年无线耳机市场饱和是否会对欧立通的业绩造成影响？
A: 目前欧立通是国内苹果智能手表检测领域的主力供应商，订单大多来源于此。今年无线耳机检测业务增长幅度较大，可能后续增速会放缓。苹果公司对于供应商的管理相对严格，目前在无线耳机领域尚未确定主流供应商，欧立通具有一定优势，也会努力争取在这个领域占据自己的一席之地。

Q12: 目前BMS芯片检测设备的订单量是多少，可否简要介绍BMS业务？
A: BMS芯片测试设备业务为公司为重大客户提供的定制化半导体电池芯片检测业务，目前订单金额已超3亿元。BMS电池管理芯片检测主要应用在消费电子领域。

Q13:公司目前收入增长来源是那些方面？
A:公司收入增长大致可分为以下三部分：全新设备需求、升级改造、核心部件的更新换代。随着客户需求增加，我们需要不断提升技术支持能力、响应能力、提供综合解决方案的能力。

Q14：5G时代来临，是否会给公司营收带来突破和增长？
A：5G终端设备，比如智能手机的普及，会带动相关产业的发展，作为专业领域的测试设备生产厂商，我们也会随之获利，具体增长比例暂时未知。

接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况, 同时要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年7月7日、2020年7月23日



