证券代码：000166                                    证券简称：申万宏源
申万宏源集团股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2020-0727
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研                        □分析师会议
□媒体采访                            □业绩说明会
□新闻发布会                          □路演活动
□现场参观
□ 其他

	参与单位名称及人员姓名
	戴旭东、钱纪廷，壹拾资产管理有限公司

	时 间
	2020年7月27日 16:30-17:30

	地 点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	李 丹、黄佳怡，申万宏源集团股份有限公司董事会办公室人员

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、请介绍公司2020年增长趋势
公司今年以来克服疫情影响，继续保持良好发展态势，一季度实现营业收入76.97亿元，同比增长41.05%；归母净利润19.87亿元，同比增长6.72%。公司也依规披露所属证券公司各月份的经营情况。2020年，公司将继续紧扣打造一流投资控股集团及头部券商的目标任务，充分发挥公司“投资+投行”的双层架构优势，坚持轻资本和重资本业务双轮驱动，全面提升财富管理、投资银行、资产管理等轻资本业务市场规模；优化重资本业务配置结构，实现公司的业绩稳健、良好、可持续。
2、请介绍公司核心竞争力
一是拥有广阔的发展前景，公司充分发挥“投资控股集团+证券子公司”的双层架构优势，充分发挥协同优势，为企业客户提供全周期的综合金融服务；二是良好的区位优势，通过推进公司五大区域战略，打造重要区域业绩增长极，强化区域联动发展；三是具有出色的业务优势，全面提升公司的核心竞争力和市场影响力。坚持轻资本、重资本业务双轮驱动，实现经营的稳健、均衡、可持续发展；四是聚焦战略客户、大客户、机构客户及高净值客户，深入落实“以客户为中心”核心思路，推进客户管理体系建设；五是有效的风险管理，公司建立了全面、全员、全过程、全覆盖的集团化风险管理体系，实现了业务发展与规范运作的融合，为公司综合实力的进一步提高提供了保障。
3、请介绍2020年公司投资银行业务发展情况
2020年，公司投资银行业务发展情况良好。公司投资银行业务持续贯彻“大客户、大项目” 及区域化战略，持续加大新项目开拓力度，项目储备持续提高；推动“研究+投资+投行” 协同战略深化发展，建立以客户为中心的业务服务体系，积极推进产业研究布局、部署先进制造企业，打造全生命周期、全产业链的大投行生态圈，提升公司综合金融服务能力；持续加强全面风险管理、紧抓内部管理，保障投资银行业务的可持续发展。
4、请介绍公司衍生品业务开展情况及发展策略
2020年，公司场外衍生品业务累计新增本金排名稳居行业前列。公司持续完善客盘衍生品服务，以客户需求为导向，大力推进产品供给侧改革，不断丰富产品线，增强公司客户黏性，形成了“产品+交易+资本中介”的盈利模式。截止2019年末，公司衍生品交易业务已经覆盖商业银行、证券公司、基金子公司、期货子公司、私募基金、实体企业等200余家机构客户。2020年，公司新设金融创新总部，开展场外衍生品销售、交易与设计，基于收益凭证的产品设计与开发，各类衍生品做市交易服务，以及基于投资交易、产品设计的客户协同服务，推动建立以客户需求为导向，以资本中介为纽带，面向客户提供产品设计、交易组织、风险定价、对冲交易、流动性支持等类资本中介业务，实现稳定盈利为特征的新模式，促进公司整体金融服务能力和营业收入的提升。


	附件清单（如有）
	无

	日期： 
	2020年7月27日
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