证券代码：688268                               证券简称：华特气体
广东华特气体股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                     编号：2020-007
	投资者关系活动类别

	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	海通证券 刘威
中国太平 郭建奇
国海证券 卢昊
中科沃土基金 林皓
太平洋证券 杨钟
金鹰基金 陈磊
凯鼎投资 李永亮

	时间
	2020年7月21日 上午10:00

	地点
	广佛里智慧慢城—广佛芯未来2楼大会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事、副总经理：张穗华；
证券事务代表：万灵芝
证券部助理：林家琪

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、张穗华副总经理介绍公司的基本情况、技术来源
二、主要的互动问答交流
1、 公司特气类产品的核心竞争力是什么？
答：主要是气体纯化技术、气体混配技术、钢瓶处理技术和气体分析检测技术这四个方面。
2、公司与韩国海力士的关系如何？韩国的市场潜力如何？
答：公司的产品去年已经通过韩国海力士的认证了，并且已经供货，且韩国的市场潜力较大。

3、公司从四氟做到三氟的难点是在哪里？
答：难点主要是提取沸点接近的杂质。

4、公司目前储备的有哪些？
答：公司现在有超过20个的在研项目。

5、不同气体的技术攻关，是否有共通性？不共通的难点是什么？技术壁垒是什么？
答：有其共通性，最大的难点是原材料的提纯问题，主要的技术壁垒是纯化、合成和检测。

6、芯片的工艺会更复杂，加工的道数会更多，那是不是会对气体的发展也会有影响？
答：气体的用量会根据芯片制造工艺的需求而变化，具体的用量每个制造商都有所不同。

7、产品研发的关键是什么？
答：关键是判断杂质，然后提纯，这里面的核心技术是需要大量的数据和时间积累。

8、公司具备的优势是什么？
答：大量的工艺积累和数据积累。 

9、公司未来是否会扩充自己的研发团队，增加更多的人才？
答：公司会加大力度引进更多高层次人才，增强公司的研发实力。
10、特气和普气在物流上的差别是什么？
答：特气没有物流限制，普气有运输半径的限制。 

11、未来公司是否会更多地进入食品医疗？
    答：会的，比如我们现在正在逐步开拓气泡水的市场。

12、供应商的认证阶段一般是怎么一个流程呢？
答：每个公司不一样。一般都要先经过公司认证、质量体系认证、产品认证、产品送样试用这四个阶段，都通过认证后才能实现批量使用。

13、为什么境外销售的毛利率会比境内的低呢？
答：因为境外是通过经销商进行销售的，而境内销售都是直销。因此境外的销售成本会比境内的高。

14、气体的价格敏感度高吗？
答：气体的价格波动幅度随市场的波动而变化。

15、公司未来的主要战略方向是什么？
答：公司会坚持以特种气体为主，继续扩大市场占有率。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年7月21日




