
证券代码：002666                        证券简称：德联集团
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	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	招商证券   汪刘胜  何雨明  寸思敏  

	时间
	2020年7月1日（周三）

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长徐咸大、证券事务代表陶张、证券事务专员罗志泳

	投资者关系活动主要内容介绍

	
1、新能源汽车迅速发展，如未来逐渐替代传统燃油车，会对公司业务产生什么影响？

德联集团：
目前来说，公司业务量主要还是以燃油车方面为主，如未来新能源车数量进一步提升，对公司产品中机油、变速箱油等产品的需求会减少，不过由于新能源车的结构特点，对冷却液、胶黏剂等产品反而需求提升，综合来说，新能源汽车发展对公司业务发展还是有利的。

2、新能源汽车对防冻液（冷却液）、胶黏剂产品需求增加的原因主要是？

德联集团： 
由于目前主流新能源汽车普遍采用水冷冷却系统，而其大量电池的存在对汽车的热管理系统提出更高的要求，所以新能源汽车相对传统燃油车的单车冷却液需求量会有多达倍数的增加；而胶黏剂方面，主要是新能源汽车为实现轻量化，开始减少钢材、焊接的使用，增加铝合金或其他复合材料，同时为了不降低车身结构的强度，将会使用更多的结构胶等胶黏剂产品。

3、公司产品是否开始供应电池PACK有机硅胶，此产品主要起什么作用？

德联集团： 
电池PACK有机硅胶属于公司的新产品，今年将开始为汽车厂批量供应；电池PACK用有机硅胶除了粘合粘接、密封等作用外，还具备导热散热、防潮防氧化、绝缘等功能，延长电池寿命，提高电池性能。

4、看来公司胶类产品的市场发展前景不错，公司对此有何布局？

德联集团： 
     近年来，针对新能源汽车市场的发展，公司已完成对国内大部分新能源汽车厂供应商认证，积极开展产品定点工作；同时由于对胶类产品市场的看好，公司近年与杜邦陶氏等供应商逐渐加大了合作力度，加大对技术及设备的投入，在上海基地完成了玻璃胶的国产化项目，大大增强了该产品的的竞争优势。相信后续更多类似的项目落地，会为公司在新能源汽车市场上进一步发展打下必要的基础。

5、公司作为国内汽车精细化学品的龙头供应商，各产品在汽车厂供应的比例上有什么特点？
 
德联集团：
     公司大部分OEM产品属于通用型产品，例如防冻液、制动液、玻璃水、制冷剂等，而由于各汽车厂都有严格的产品质量追责要求，所以上述产品一般在已供应的汽车厂里都是独家供应，这对公司来说是个较大的优势。


6、就公司未来的产业运作的思路，能否谈下。

德联集团： 
公司始终认为汽车精细化学品行业还是比较优质的一个行业，因为首先它本身有一些竞争的壁垒，如汽车厂的认证要求，通过公司多年来的经营这方面已经建立了起来；其次，还有很多产品可以再进一步地扩张。举例来说，随着新能源汽车市场占有率的不断提升，对于胶类产品的应用会有更高和更广泛的要求，公司将在这方面更多地布局，使更多的产品实现国产化，增加产品的竞争优势。作为汽车精细化学品这细分行业的龙头供应商，我们将撬动技术、生产、运营方面的优势，选取有把握的产品去做进一步的拓展。



	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年7月1日



