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苏州华兴源创科技股份有限公司投资者关系活动记录表
编号： 2020-001
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议 
□媒体采访            □业绩说明会 
□新闻发布会          ■路演活动 
□现场参观            □一对一沟通 
□其他  

	参与单位及人员
	华泰证券  周云昊、徐劭楠、傅淼权、周洁、孙天驰
建银国际  王冀、葛元杰
安信证券  陈弘涛
兴证资管  牟卿
太平国发  陈勇
小米产投  曹佳
北汽产投  邱日尧、赵新新、尹晴岚
君和资本  郭宣宏
大众交通  马俊华
创金合信基金  吕庚
第一创业证券  陈晓玻
诚通基金  韩旭、刘嘉彰  

	时间
	2020年6月9日

	地点
	公司会议室

	接待人员
	董事长、总经理：陈文源
董事会秘书、财务总监：蒋瑞翔
证券事务代表：王宏伟
证券专员：任艺男

	投资者关系活动主要内容介绍
	第一部分、参观公司总部，介绍公司、标的公司及交易、募集配套资金基本情况
华兴源创董事长陈文源先生展示讲解了苏州总部概况，参观了公司样品展示区，介绍各事业部布局、合作客户、资源投入情况和公司一路走来的发展历程，以及产品产线运作情况。
华兴源创是国内领先的检测设备与整线检测系统解决方案提供商，主要从事平板显示及集成电路的检测设备研发、生产和销售，公司主要产品应用于LCD与OLED平板显示、集成电路、汽车电子等行业。
标的公司致力于为客户提供各类自动化智能组装、测试设备，标的公司产品可广泛应用于以可穿戴产品（如智能手表、无线耳机等）为代表的消费电子行业，主要用于智能手表等消费电子终端的组装和测试环节。经过多年的研发和业务积累，标的公司已经进入国际知名消费电子品牌厂商苹果公司等供应链体系，与广达、仁宝、立讯等大型电子厂商建立合作关系，并正在积极拓展新的优质客户群。
本次交易拟购买资产的交易价格为104,000万元，其中以发行股份的方式支付交易对价的70%，即72,800万元，以现金方式支付交易对价的30%，即31,200万元。
拟非公开发行股份募集配套资金，募集配套资金总额不超过53,200万元，不超过本次交易中以发行股份方式购买资产的交易价格的100%。

第二部分、访谈
Q1：公司芯片测试业务现状、规划及发展目标?
A: 公司芯片测试业务可以分为两部分：一是标准化测试设备产品，二是定制化设备服务。公司产品根据平板显示器件显示技术的升级换代及产品检测需求的不断变化而定制，研发能力与快速响应能力均得到了客户的认可，去年订单量可观，现已进入量产阶段。

Q2: 公司下游、终端客户销售情况如何？
A: 据目前收到的信息反馈来看，今年虽有疫情影响，公司客户在产线布局、产能规划等方面无较大变化；出货由于有国内市场和海外市场之分，可能稍有延迟。总体我们对客户的销售情况持看好态度。

Q3: 公司目前研发体系是怎样的，收购欧立通后企业模式会有哪些变化？
A: 技术领域上，华兴源创会在原本擅长的“光”、“电”等测试领域继续发挥所长，大力发展推进平板、半导体、汽车电子等方面的检测业务。欧立通的加入无疑能够在“声”的检测领域为华兴源创赋能，二者结合，有利于实现技术模块的协同，取长补短。体系架构上，二者能够实现系统、技术方面的共享。市场方面，华兴源创能够帮助标的公司增强开拓下游新客户和新产品能力，进一步增强标的公司的盈利能力和盈利水平，交叉营销，增强海内外互动。

Q4: 公司未来战略方向？
A: 未来公司依旧会依托多年积累的核心技术，进行相关多元化领域的拓展，保持现有检测技术的竞争力以及现有的市场份额，同时不断开拓新领域的检测技术，如集成电路测试技术、电动汽车电子的检测技术等。重组后，公司设备种类有望从平板、芯片等消费终端模组、零部件延伸至消费电子终端整机产品。
通过与标的公司的技术融合、共同开发，加速迭代出能够适应消费电子产品组装测试需要的智能装备解决方案，构建更为完整的消费电子智能设备应用链和成品图谱，完善战略布局。

Q5: 公司2019年毛利率相较去年有所下降，请问是什么原因？
A: 2019年度综合毛利率为46.55%，较2018年度下降了8.83个百分点,主要原因在于：公司加大了对业务的拓展，2019年度新取得的BMS电池芯片检测产品为公司全自动化的检测设备，该检测设备生产及研发难度较大，其毛利率水平低于公司2019年度综合毛利率水平，同时2019年度公司收入主要来源于自动化检测设备产品，2019年自动化检测设备产品收入占整体营业收入的比例较2018年度增长较多，公司自动化检测设备产品毛利率水平符合市场自动化设备产品毛利率水平，但相对公司其他产品毛利率水平偏低，从而拉低了公司2019年度综合毛利率水平。
[bookmark: _GoBack]此外，定制化BMS芯片测试设备业务为公司成立以来首次取得公司重大客户定制化半导体测试订单业务，为保证公司树立作为合格半导体测试设备厂商具有战略里程碑式的超亿元订单能够安全落地，除了推出在性能上具有竞争力的产品以外，同时公司在售价上做出了一定幅度的让利操作；其次随着销售量的增加，公司的产品单位价格呈下降趋势，虽然销量增加带来的规模效应让单位成本也有所下降，但规模效应下的成本下降幅度略低于价格下降幅度。

接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况, 同时要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年6月9日



