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                                                       编号：2020-005
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他                              

	参与单位名称及人员姓名
	天风证券缪欣君、湖南源乘投资管理有限公司刘小瑛、创金合信基金管理有限公司李晗、深圳熙山资本管理有限公司龙长会、平安养老保险股份有限公司邵进明、鹏华基金管理有限公司董威、国海证券资产管理分公司王宗凯、北京永瑞财富投资管理公司赵旭杨、光大永明资产管理股份有限公司刘奇、新百信基金管理有限公司周胤杰、同方投资有限公司胡畔、卷柏科技有限公司湛丹、重庆德睿恒丰资产管理有限公司江昕、香港瑞华投资有限公司李远卓、嘉实基金管理有限公司姚志鹏、上海晟盟资产管理有限公司徐蔚、招商证券股份有限公司自营部李亚明、鸿汇资产管理有限公司王召辉、深圳熙山资本管理有限公司张亮、上海小鳄资产管理有限公司欧阳沁春、上海世诚投资管理有限公司周捷、佛山市东盈投资管理有限公司袁小燕。

	时间
	2020年6月5日

	地点
	电话会议调研

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书邱鲁闽先生

	投资者关系活动主要内容介绍

	公司近来的业务发展状况。今年受到疫情的影响，在一季度尤其是一季报我们这个行业很多的公司业绩收入和利润都出现了明显的下滑的态势。数字政通因为我们经营的特点在年底进行集中验收和确认收入比较多，我们通常是签合同到确认收入到收款有一个滞后，惯性的发展，我们一季度还是取得了不错的成绩，我们净利润还是保持了10%+的正向增长。这主要得益于在2019年我们业务的增长，遗留下来的结转到2020年以来的一些项目，确认收入以及产生的相关的收益。但是非常坦率地讲，一季度尤其是3月份，整个3月份数字政通的业务和我们同行，全国大部分公司一样也不可避免的受到疫情的挑战。所以3月新签订单是下降比较多的，虽然我们在整个疫情防控期间也积极配合各地政府包括也跟合作伙伴一起开展网络化疫情防控系统的安装和部署，但是其实直到现在到6月份，我们部署的项目很多，可能50多个，但是真正去最后跟客户结算产生收入甚至说进一步产生利润的项目还是比较少的。因为公司也是响应国家号召，也是尽我们的力量，包括向湖北省慈善总会捐款等等的形式。所以在这种情况下我们部署的系统马上去向客户收费，其实从某种程度来讲有一些不大方便之处。所以这些项目随着疫情的逐渐缓解，各地的疫情防控响应级别的降低，一部分系统现在逐渐逐渐的在减少应用了，但是相关的收入的确认，我了解我们的业务部门，确认还是比较少，当然了，各地政府我们收到的感谢信、表扬信是非常非常多。我们感觉或者我们理解，相关的这些项目可能最终直接产生收入也许体量不会太大，但是在当地产生的影响力，对公司的品牌知名度和美誉度的提升，对公司未来在当地拿到更多的项目，从事更多的业务那肯定是有正面积极的作用的。但是刚才我说到种种原因，传统的项目签单少，疫情防控系统确认收入也少，所以2月、3月的新签订单下降比较多，这个是必须要实事求是去说。

4月和5月的生产经营情况，在今天电话会之前，我也对公司的经营状况做了一些了解。我们还是得到了一个有力的反弹或者说报复性反弹，4、5月连续两个月确实比往年同期订单大幅度的增加，这样的话到目前，我们今年的订单金额基本上已经快要追上去年的同期水平，按照这样一个趋势的话，今年上半年公司在订单合同额的角度我们还是非常有信心，能够取得一个正向的增长。但是与此同时，可能我也想跟各位投资者非常坦率地来分享，因为今年整个上市公司的会计准则，尤其是收入确认准则确实发生一个变化，在2017年新的准则颁布，从今年2020年1月1号开始施行，很多人都知道，最大的一个变化就是在我们这个行业原来大家普遍应用的完工百分比来确认收入，调整为按照基本上按照验收确认。这样由于我们的项目大量签在4月份甚至5、6月，所以对半年报的收入的确认和利润的确认，我坦率地讲可能会产生一些影响。由于新签项目，如果在原来按照去年或者以前的收入确认原则，我们按照完工百分比还是会确认相当一部分收入，并且有利润。如果按照验收的话，新签的合同马上形成验收，尤其是有一些地方的政府办公，包括信息化的部门，还没有完全恢复到正常。所以在很短的时间内做验收肯定也是有相当的困难的。所以说半年经营的话，我个人估计前向指标，订单和合同应该还是有一个不错的发展，但是收入和利润我们现在内部努力的目标是不要比去年相比有下滑，这是一个比较实在的状况跟大家分享。

为什么说4、5月订单还是有一个不错的发展？包括我们对6月的预测，还是有信心，同时也我们认为即使半年报收入确认的问题，有可能在收入和利润这侧很难取得正向增长的情况，但是我们依然对三季度乃至全年公司在收入利润完成一个比较不错的增长充满信心。就是因为我们其实在4、5月在今年的市场上也确实看到了非常多的机会，首先我们这个行业大家可能知道，我们主要是面向全国各地政府的，今年以来各地打算要发的政府专项债规模估计有3.7万亿左右。当然大部分的政府专项债它的包装形式还是以房地产、以固定资产为表现发出来的，但是可能熟悉政府专项债运作的投资者可能了解，基本上普遍情况是各地政府还是要有一些其他的用途。操作模式我们不去评判，一个直接的结果是说这3.7万亿如果发出来以后，各地政府又有钱了，比如说以北京周边的某地为例，从春节到现在我们了解，一下子发了几百亿专项债出来。这个地方其实在过去两年因为财政比较紧张，确实从项目建设到付款还是比较困难的，但是这几百亿亿发出来，明显我们今年感觉项目在增加，项目的数量和规模都在增加。从一个侧面说明，第一，各地政府还是有强烈的投资的动力。第二，尤其是这次疫情防控之后，地方政府在信息化建设方面就是要有一个抓手，解决社会问题的抓手方面还是愿意进行投资的。所以这样一个背景下面，我们从市场上来看的话，就有一些显著的变化。

以前我们天风在3月组织过数字政通的电话会，当时总裁也参会了，当时就提到了，今年我们会非常非常看好全国各地的市域社会治理和基层社会治理这样一个市场。从4、5月实际的市场发展来看，基本符合我们的预期，在全国各地看社会治理的项目确实是今年增加了很多，项目的数量增加了很多，项目的金额也比我们传统的城市管理的这种项目增大了不少，我们现在看到的很多千万级，甚至有些地方是过亿的投入来建设基层社会治理和市域社会治理，或者是叫市域社会治理现代化的这样一些项目。社会治理现代化是写入了十九届四中全会决议案的标准的词语。那时候只是提了这样一个名词，今年有些地方把社会治理现代化这样的落地。我们从销售侧也看到，基本上一个市级平台几千万乃至过亿的项目今年看来是不少见，所以我们对全年尤其是下半年的订单的增长还是充满信心。这是一个方面。

第二，因为3.5万亿的专项债也好，还是1万亿的疫情的专项债也好，大家可能前面比较熟悉一个名词就是新基建，各地都在讲新基建，对应数字政通来讲信息化建设是一种新基建，但是跟我们可能关系更大或者说政府投资力度更大的新基建，是我们所从事的市政相关的项目。具体来说我们，现在全资子公司金迪管线公司所从事的城市管网的相关项目。我们在去年前年连续在福建的福州、泉州、安徽的蚌埠、江苏的苏州等一些地方开展了城市地下管线的巡检和非开挖修复的项目，这些项目的金额都在千万级规模以上。通过这些试点的项目，今年尤其是碰到新基建这样新的热潮的情况下，我们现在能看到的市场机会就更加多了。我通过我向销售负责人了解，今年我们在盯的跟城市排水管线、自来水管线的综合的治理或者说与基建信息化相结合的一些城市管网的改造项目，确实今年会比往年更加的市场项目会更多一些。这些项目规模都比较大，只要有项目都是千万级向上，这些项目今年陆续落地，对我们订单和营业收入指标也确实有实实在在的促进作用。

第三，前面了解的投资者也知道，原来我们基本上是以我为主做项目，过去两年整个智慧城市确实发挥了很多深刻的变化，包括一些头部的厂商，华为、阿里、腾讯都纷纷看好这个市场，也进入到这个领域里，华为去年开了很多会，市场包括上市公司在内一两百家公司都成为它的合作伙伴，数字政通在这方面我们可能是比较晚的参与者，我们在去年10月才跟华为签了第一个合作协议，跟阿里也是，都是去年下半年才有合作协议，但我们和这些巨头的业务合作关系发展确实非常快，今年以来我们基本上跟华为、阿里这些行业里边的领军企业确实保持了一个更加密切的合作关系，大家正在迅速的把一些共同关注且数字政通有独特的竞争优势的项目落地。我了解，现在跟这些大厂商正在共同推进，在落地的项目有数十个，这个也是以前没有的。比如华为在深圳罗湖区拿到的智慧城市的建设项目，数字政通已经成为华为的承包商，帮助他搭建了相关的网络化系统等等，很多项目现在都在快速的落地，这部分业务对公司来讲也是一个新的增量，这些都有助于公司把今年的订单和收入规模继续扩大。

第四，因为今年疫情以来，我们一些软件项目确实受到影响，但是有一块业务不光没有下降反而即使在3月份也有增长。就是我们现在为全国100多个城市的政府客户提供的大数据信息采集的运营服务业务。有了解的朋友知道，我们有一个接近7000人分布在全国100多个城市的大数据信息采集队伍。这次疫情期间，我们配合全国各地的政府做入户调查、网格化信息采集等等，这块业务在疫情期间不光没有受到影响，其实还有一个稳定的增长，同时由于公司在这个部分除了传统的人工采集之外，从18、19年开始我们逐渐加入了很多的AI的采集的技术，使得信息采集、数据采集的效率和有效性和数据来源的多样性更加的丰富，所以说今年我了解我们的大数据信息采集的运营业务，在收入和毛利率方面都有增长。这样的话能够共同推进公司今年的业绩实现增长，提供了一个支撑和保证。

我简单讲一下我们定向增发的事情。我们是19年12月20号把定向增发的材料报到会里边去，4月30号我们就获得了中国证监会无条件审议通过，在昨天证监会就给了发行批文，速度是非常快的。一方面是会里行政审核效率在不断提升，另外一方面因为在疫情防控期间我们做出了一些自己的工作，可能也跟绿色通道有一定的关系，会里边有政策，对疫情防控期间做出一些实实在在的工作的企业有一些政策的倾斜，所以我们在昨天，其实从报材料到现在还没有到半年的时间，我们就顺利拿到批文。我们会在6月份会有一些路演的活动，如果有兴趣参与数字政通定向增发的投资者，我们也非常欢迎大家能够跟我们就定增的项目进行深入的交流。我们会安排来公司，公司有展厅，也会安排我们的财务的、业务的同事跟大家一起交流，6月份会安排几场路演。我们自己的计划是希望能够在合适的时间点，不超过7月底之前完成定向增发。这次定向增发虽然规模不大，其实对公司的意义是非常非常大的，一方面定向增发募集资金所研发的这几个项目，恰恰是公司未来两三年非常重要的一个发展方向。另一方面通过定向增发我们有效的补充了公司的资金，在现在比较好的市场环境下面，有助于我们拿到更多的项目，并且能够在获得项目时对政府合同的账龄、毛利率方面有一个更好的的宽容度，这样进一步增强公司在这个领域里边的核心竞争能力。

 问答环节
Q1:第一，城管2.0，今年是数字城管行业很重要的看点，今年我们对这块的规划，包括政策的落地还有预算的情况，就各级预算情况怎么样的？ 

A1:说到城市管理2.0这个问题，借此机会跟大家做汇报。
城管1.0就是从数字政通起源的，包括主要是北京市东城区是城管1.0的起源，数字政通到目前为止也是占据了全国6、70%的市场空间。城管2.0主要是从2018年由王部长提出来的要求。我本人也是从2018年开始一直到目前这个阶段，一直在研究关于2.0相关的业务系统和管理诉求的一些研究工作，也是参与了相关标准的编制包括一些数据的出版。城管2.0是住建部在19年6月邀请数字政通参与编制《城市综合管理服务平台技术标准》，而且这个编制工作主要是在20年5月1号标准正式实施，数字政通是主编单位，这个标准里面是明确了城管2.0这样一个软件平台如何去建设，建设什么样的内容？这是数字政通其中一个优势，包括标准的优势。

第二个优势是项目优势，城管1.0是数字政通有6、70的市场%空间，升级扩展到2.0我们有一个特别或的好基础，基于1.0进行智慧化延伸和扩展，包括功能和技术的扩展。这是城管2.0另外一个优势。
第三，数字政通对于行业的理解，这么多年做了这么多项目，包括我们所有的软件平台每个地方提出来任何一个个性化的点，我们都会把这个点集成到我们目前软件，我们叫它一个主版本，都会集成到这个主版本里面，其他地方再有新增的和城市类似的功能，我们都会把这个功能集成进来。再出现类似功能不需要开发，就可以很快部署到项目上。部署和实施很快。

第四，我们目前系统还是比较成熟的，1.0在17年时间各个地方都探索出来了对于2.0相关的一系列的要求，所以住建部提出来的2.0，并不是说靠领导拍脑袋想或者我们自己提出来的一些概念，我们是结合各个地方实际情况。因为我们也在推标准，包括指导意见和建设指南这两个标准的时候，也是在全国几十个地方开展了一系列的调研，包括吸收了很多地方的建设性的意见和建议，同时2.0的提出也是。比较符合各个地方的需求，升级了市容环卫、园林绿化、城管执法、违法建设等等相关的一系列的功能运用，对功能运用之外还包括城市管理大脑各个，正在做以及要求做的，有特别强烈的需求。数字政通能够在未来市场空间也是特别有想象空间的。

因为目前住建部要求部、省、市、县实现联网，一旦联网必须按照标准的要求和部级平台、省级平台做对接，各个地方与其选择其他的厂商不如选择数字政通，减少对接工作。所以目前市场空间比较大。同时部里面要求目前在2021年之前所有的省，地基以上级城市尤其是发达城市都要实现部、省、市实现联网，有条件的县也要建设，也要进行联网。所以目前市场空间还是比较大的，因为全国有293个地级市，1300多个县。如果这样的规模算起来，未来市场空间还是很可期的。大家比较清楚，我们现在在有些地方已经落地了相关建设，规模都是上千万的，甚至规模可以达到5000万甚至更高也是存在的。

Q2:户外经济这块，我们公司在产品模块这块的打磨和市场开拓上目前有怎样的计划呢？
A2：户外经济确实比较火，我也分享了一下我们的软件平台的优势，包括基于我们现有的软件平台能够扩展户外经济的功能，这也是我们的优势。因为我们的平台有特别好的扩展性和延伸性，包括疫情期间我们扩展了网络化疫情防控系统。现在各地有发展户外经济这样一个需求，我们也和各个地方正在打磨和户外经济相关的基于网络化平台扩展的功能，基于城管2.0扩展一系列功能。我们现在设计的户外经济服务和管理系统主要是包括了八大功能，包括三个方面的技术应用，现在预估的价格是100—1000万之间的规模。

为什么说跨度这么大？每个地方的实际需求不一样。有一些是把八大子系统功能全部上去，上包括智能化应用、AI、大数据、区块链都应用上去可能就是一千万甚至更大的市场空间。现在客户需求比较多，我们已经接触了几十地方的客户。

Q3:咱们户外经济这个产品是APP还是小程序？

A3:疫情期间我们开发了一个智慧市民通的小程序，全国已经有几百万人注册了，目前正在开发和户外经济相关的功能，是我们自己做的运营，我们自己有运营团队在运营这个事情，目前也有一个计划把智慧市民通打造成为比较热点的应用，包括能够发布和户外经济相关的数据，发布一些政策、摊位的发布，能够和我们刚才提到的审批打通，甚至是直播带货、广告都会有这样的考量。有些功能还正在做研制和测试工作，还没有正式发布，有些功能正在测试。

Q4：咱们今年的业绩目标或者指引大概是多少？

A4：我们可能有关注到的投资知道，我们公司已经上市十年，在过去曾经很长一段时间每年保持30%以上的收入、利润增速，后来受制于资金的瓶颈，政府支付能力的问题以及应收款的规模的压力，使得我们在收入端的增速进行了一些控制，也相应的影响到了一些利润的增长。其实从19年开始经过公司内部的管理优化调整，我们已经在利润端有效的恢复，去年如果同比扣除股权激励费用的影响之后，我们净利润已经增长了40%+，今年乃至明年未来两三年时间，我们还是有信心重新恢复到一个高速增长的轨道里边去，所以我们今年虽然受上半年疫情受到一些影响，刚才也说了，我们有信心在三季度到全年恢复到熟悉的增长的轨道里边去。
Q5：咱们的收费是年费还是项目制的？
A5：目前还是项目制，后面随着一些小程序的推出，为市民服务，可能有一些更加灵活的盈利的模式，有一些模式我们也在跟各地客户共同在探讨。目前主要还是项目的收费模式。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年6月8日


