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上能电气股份有限公司
接待机构投资者调研活动的会议纪要
                                                    编号：2020-001

1、是否方便对咱们公司的发展历程业务布局这些做一个简单的介绍？

回答：2012年，公司前身无锡上能新能源有限公司成立，立足于光伏逆变器的研发、生产和销售。2013年，公司迅速占领市场，与国家电投、华能、华电、中广核、中节能、三峡新能源等发电集团均建立了长期业务合作。2014年，公司整合世界500强艾默生网络能源光伏业务。2015年，公司整体变更为股份公司。2017年，公司在印度班加罗尔设立生产基地，开始布局海外市场。2020年4月，公司创业板成功挂牌上市。

2、咱们公司对于集中式、集散式和组串式这三种逆变器未来的发展前景怎么看？

回答：公司是市场上少数几家拥有集中式、集散式和组串式三种技术路线的光伏逆变器企业之一。2019年，我国光伏逆变器市场组串式占比59.4%（17.8794GW），集中式占比33.6%（10.1136GW），集散式占比7%（2.107GW）。根据2019年中国光伏产业发展路线图，未来几年我国光伏逆变器市场组串式占比约50%-60%之间、集中式占比约30%-40%之间、集散式占比约10%左右。
从全球看，欧洲、美国等市场以组串式光伏逆变器为主，东南亚、中东等市场以集中式光伏逆变器为主。

3、咱们公司未来的重心是在哪种逆变器市场的拓展？

回答：公司拥有业内完整的光伏逆变解决方案，能够提供3kW~6800kW全功率段集中式、组串式、集散式光伏逆变器。公司成立之初以集中式逆变器为主，后研发出具有自主知识产权的集散式光伏逆变器（目前市场上仅少数几家企业拥有该技术）。近年来公司迅速完善了组串式光伏逆变器产品线，公司组串式逆变器产品推出后已在国内大型光伏项目中成功中标，如青海省的特高压外送项目。组串式逆变器销售将是公司未来重要的增长点之一。
公司未来仍将聚焦于光伏逆变器主业，根据客户不同使用场景需求，因地制宜地为客户推荐并提供最合适的光伏逆变解决方案。

4、目前这3类产品的盈利能力是怎么样的？

回答：目前公司3类产品的毛利率相差不大，总体而言，新推出的产品毛利率稍大。截至2019年末，公司主营业务毛利仍主要来自于集中式逆变器，但组串式、集散式的毛利贡献越来越大。未来3类产品将保持均衡发展。

5、逆变器未来的成本下降空间是怎么看待的？

回答：目前，逆变器的设备成本已经降低至五年前五分之一左右，未来的下降空间日趋甚微。未来光伏逆变器的“降本”已不仅是设备单价的降低，而是逆变器支持并配合整个光伏系统方案的优化来实现整体成本的下降。
比如目前市场上主流的1500V/3MW以上大功率集中式逆变器，通过1500V大功率逆变器的开发，在降低逆变器单瓦成本的同时，配合大容量变压器组成大容量方阵，降低逆变器、变压器及电缆的成本，实现度电成本的降低。

6、咱们对于阳光和锦浪这两家公司与咱们公司竞争力的异同是在什么地方？

回答：阳光电源与上能电气是在逆变器领域少数具备全系列、全功率等级的企业，各自通过自主研发，引领行业技术进步。锦浪科技主要聚焦于户用、工商业等分布式场景用组串式逆变器，核心客户群体及产品应用领域与公司差异较大。

7、咱们对于未来整个逆变器行业的格局变化是怎么看的？

回答：国内光伏逆变器行业市场集中度仍将不断提升，华为、阳光电源、上能电气等头部企业目前占据了绝大多数的出货量。近年来，国内企业纷纷进军国际市场，通过提供高性价比产品和优质的服务迅速抢占国外市场。
预计未来几年国外市场的集中度也将不断提升，国内光伏逆变器企业将在全球市场占据主要份额。

8、目前像阳光和锦浪这些都在做一些EPC和电站开发计划，我们公司有没有相关计划？

回答：公司已成立无锡思能智慧科技有限公司准备进军光伏电站开发业务，但公司的光伏电站开发侧重于光伏电站的系统开发，仍以轻资产的模式运行。通过光伏电站开发业务带动逆变器的销售。

9、咱们公司对于电站运维这块市场是怎么看待的？

回答：在历经多年的建设高潮之后，随着建设数量和容量的快速增加，光伏发电迎来质量控制、运维管理和效率提升等亟待解决的热点、难点问题。公司将运用智能化的技术提高运维质量，降低运维成本；通过数字信息技术、互联网技术和光伏电站运营系统的融合，实现光伏发电智能化，提升光伏电站的发电量和运营管理效率。

10、咱们公司未来会去重点突破海外市场的逆变器吗？

回答：公司已于2017年在印度班加罗尔建立生产基地，以在印度布局辐射东南亚光伏市场。目前已在东南亚、中东、南美布局多个销售网点，未来将进一步加大海外市场投入，将海外市场销售打造成公司的另一个重要增长点。
