证券代码：002802                                   证券简称：洪汇新材

无锡洪汇新材料科技股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                     编号：2020-投002
	投资者关系活动类别
	 eq \o\ac(□,√)特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	东兴证券  罗四维、刘宇卓


	时  间
	2020-5-26  13:30-15:00

	地  点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事、副总经理、董事会秘书：李专元，证券事务代表：周雯

	投资者关系活动主要内容介绍
	主题：公司业务发展情况

1、2019年氯醋树脂毛利率大幅提升的原因，2020年是否能保持？
答：2019年氯醋树脂毛利率大幅提升，主要是公司根据定价政策，适时调整相应产品的价格；同时受益于国家税收政策调整，公司氯醋产品相应的出口退税率提高。2020年一季度氯醋产品毛利率保持较好水平；公司氯醋系列产品广泛应用于药品包装热封胶、胶黏剂、食品包装涂料、油墨（耐蒸煮油墨、烟包油墨等）、色片和塑料加工（PVC建材、塑胶地板、磁卡基材等）、汽车修补漆、木器漆、交通标牌等领域，市场前景广阔，但疫情影响是多方面的，存在众多不确定性，对公司氯醋树脂产品的影响暂时无法评估。
2、2019年水性乳液毛利率下滑的原因，2020年是否会回升？
答：2019年水性乳液毛利率较上年同期下降，主要是受国际贸易影响，下半年市场需求下降、公司水性乳液销售量下降，导致固定成本上升；2020年一季度叠加新冠疫情影响，水性乳液市场未明显回升。公司水性系列产品广泛应用于金属防腐漆（集装箱、轨道交通、工程机械、钢结构、汽车船舶等领域）、家电及电动车配件用漆、玻璃制品烤漆、家具漆、车用漆等领域，市场前景广阔，但疫情影响是多方面的，存在众多不确定性，对公司水性乳液产品的影响暂时无法评估。
3、上市以来销售费用率、管理费用率波动的原因？ 

答：上市以来销售费用率、管理费用率（剔除研发费用后同口径相比）随着营业收入的逐年增长略有波动，相对而言变化不大；销售费用的变化主要受销售人员工资、市场推广费等影响；管理费用的变化主要受安全环保费用、职工薪酬等逐年增长影响。
4、2020年一季度公司整体毛利率提升的原因？
答：2020年一季度公司整体毛利率提升主要是受益于上年产品价格调整和国家税收优惠政策调整的延续。
5、原料采购是否受到疫情影响？
答：本公司主要原材料包括氯乙烯VCM 、醋酸乙烯VAc和环氧树脂等，属于石油化工行业的下游产品，其价格波动除了受石油价格的波动影响外，还受到市场供求关系、运输、生产工艺路线等因素的影响。公司采购的VCM和VAc等系液态，采购呈区域性特征；为了控制生产成本、保证原料供应的稳定性和及时性、保持产品品质，并基于化工行业原料存储安全管理规范的要求，公司一般与住所地周边地区的原料供应商建立采购关系；采购区域集中在公司住所地周边地区，且保持了长期的合作关系。综上，公司原料采购暂未受到疫情影响。
6、2019年、2020年一季度公司整体销售增速下滑的原因？
答：2019年销售增速下滑主要受水性乳液（树脂）销售下滑影响；
2020年一季度销售增速下滑原因，主要是：1、根据惯例和安全生产的需要，公司一般于每年元旦之后对生产设备进行检修；2、受春节放假的影响；3、受新冠疫情因素冲击，国内市场复苏较慢。
7、2019年水性乳液销售下滑的原因？2020年一季度水性乳液销售情况？
答：2019年受国际贸易影响，集装箱市场需求下降，公司水性乳液的主要客户（集装箱用水性涂料生产厂家）订单相应下降。受到疫情影响，2020年一季度，销售未明显回升。

8、氯醋树脂、水性乳液客户拓展情况？
答：公司主要通过加入相关行业协会，对外合作及参加各类专业展会，新产品新技术现场发布会等方式拓展客户；同时，公司将加大专业媒体和自媒体加大宣传力度、线上推广、与客户多种方式互动、分析区域市场信息等方式掌握下游行业需求变化，适时调整销售策略，来更多获取新老客户订单。目前，由于受到疫情因素的影响，新客户拓展计划相应受到一定影响。
9、出口业务是否受到疫情影响？
答：2020年疫情发生初期，公司出口受国内疫情影响，物流、报关等环节受限，一段时间内造成货物无法正常出关；后期主要是国外疫情爆发影响，导致客户订单延后，在一定程度上需求受到影响。公司出口的产品最终主要应用于食、药品包装领域，受疫情影响的多数国家将这些行业列为疫情期间必不可少的行业，相关企业的生产受疫情影响较小。但疫情影响是多方面的，存在众多不确定性，暂时无法准确评估疫情对公司出口影响的时间和程度。
10、对于氯醋树脂业务，对比国内同行，公司竞争优势何在？

答： 公司在特种氯乙烯及相关行业不断技术革新、探索研究，氯乙烯-醋酸乙烯共聚树脂和氯乙烯共聚乳液及其改性水性系列乳液的研发、生产和销售，在国内外同行业中处于领先地位。公司氯醋树脂一直致力与国外企业（如德国瓦克集团、日本信越化学工业株式会社、韩国韩华集团等）生产的同类产品进行竞争。公司始终坚持技术创新，不断提高产品质量，扩大产品适用领域，以持续创新、发展绿色环保化工新材料为己任，经过近二十年的持续创新与发展，在安全环保、生产管控、技术研发、市场拓展、规范运作等方面积累了丰富的经验，凝聚了一批强有力的人才队伍和管理团队，确保公司的正常生产经营和健康绿色可持续发展。主要优势有：自主创新技术竞争优势、研发中心平台优势、市场开发优势、专注于服务国内外中高端客户优势、循环经济优势、地域优势。
  
11、对于氯醋树脂业务，同行业竞争对手的扩产情况？
    答：近年来国内安全环保监管趋严，未关注到同行业竞争对手有扩大产能的情况。
12、水性涂料的竞争对手有哪些？

答：目前公司生产的水性乳液产品的主要竞争对手有湛新树脂、瀚森化工等。
13、氯醋树脂行业未来发展展望？
答：作为油墨、涂料、色片、胶黏剂的主要树脂之一及塑料加工（PVC建材、磁卡基材、塑胶地板等）的主要基材或改性剂之一，特种氯乙烯共聚物市场变化受下游行业影响较大。近几年，随着食品、药品、印刷、家居、服装、鞋、包、香烟、酒类等日用品和房地产、集装箱、轨道交通车辆、工程机械、钢结构、汽车船舶、电动车、家电等行业发展，我国油墨、涂料、胶黏剂及人造革、智能卡、塑胶地板、PVC建材行业发展迅速，对本行业产品性能的认知度、认可度也越来越高，直接带动了特种氯乙烯共聚物行业的发展。
目前，全球特种氯乙烯共聚物主要生产国是德国、日本、韩国、中国和比利时。全球主要消费国家和地区是美国、西欧、日本、韩国、印度、中国等。未来，基于与PVC良好的相容性和附着力，特种氯乙烯共聚物消费主要与PVC制品相关，可大量应用于PVC制品用油墨、油漆、涂料，以及PVC塑胶地板、磁卡、建材等，因此，其未来需求增长与PVC树脂需求增长相关联。此外，与在PVC制品的传统应用相比，特种氯乙烯共聚物在一些附加值较高的应用领域的产业化，将直接带动其需求的快速增长，如铝箔粘合剂、易拉罐内壁涂料、金属防腐涂料、塑料零配件表面涂料、木器漆、织物阻燃涂层等。
14、对于氯醋树脂业务，公司产能规划？产品品类拓展计划？新产品研发方向？长期看，客户结构调整方向？

答：2020年，公司将合理调配氯醋树脂系列产品产能，提高环境友好型氯醋共聚树脂及塑加工改性系列产品的产销量，进一步扩大市场，以现有产品为基础，对水性涂料基料、塑加工改性树脂及环境友好型氯醋共聚树脂等系列产品持续开发，增强公司新品、新工艺的创新能力，加快公司新产品的研发和产业化，加速产品应用领域的探索渗透，拓展产品的宽度和深度。此外，公司计划将电子化学品，扩大高性能硅改性树脂在涂料、油墨及粘合剂等行业中的应用等领域，列为公司后期的研发合作方向。
公司是国内能将特种氯乙烯共聚物产品直接销往欧美等发达国家和地区的少数企业之一，已成功进入迪爱生（DIC）、太阳化学（SUN CHEMICAL）、HUBER、富林特（FLINT）、盛威科（SIEGWERK）、庞贝捷（PPG）、阿克苏诺贝尔（AKZO NOBEL）等全球性油墨、涂料知名制造商的采购体系；未来，公司将继续致力于服务国内、外中高端客户。
15、水性涂料行业发展展望？
答：根据国务院发布的《大气污染防治行动计划》（国发【2013】37号）、财政部和国家税务总局联合发布的《关于对电池、涂料征收消费税的通知》（财税【2015】16号）、环境保护部联合发展改革委等部门发布的《“十三五”挥发性有机物污染防治工作方案》（环大气[2017]121号）、《重点行业挥发性有机物综合治理方案》（环大气〔2019〕53号）及全国各地方政府部门陆续出台的“挥发性有机物污染防治”管理办法等，近年来国家相关行业政策指出，我国将重点发展水性汽车涂料、水性防腐涂料、水性木器涂料、水性集装箱涂料等技术性能和涂装工艺性匹配的研究，配套树脂和助剂的研究；推进挥发性有机物污染治理，完善涂料、胶黏剂等产品挥发性有机物限值标准，加大工业涂装VOCs治理力度，全面推进集装箱、汽车、木质家具、船舶、工程机械、钢结构、卷材等制造行业工业涂装VOCs排放控制，在重点地区还应加强其他交通设备、电子、家用电器制造等行业工业涂装VOCs排放控制，2020年底前，针对不同行业全面推广或使用水性涂料，鼓励生产、销售和使用低毒、低挥发性有机溶剂。2017年始，集装箱行业已全面实现了“油改水”。
水性涂料作为涂料行业的新生力量，其诞生和发展主要受到了人类对环境保护重要性的逐渐认知所驱动。传统的溶剂型涂料因含有VOC、苯、甲醛、铅、汞等重金属，对人类的生存环境及身体健康造成很大伤害，尤其是VOC的排放已成为继汽车之后的主要城市污染源，也是PM2.5的罪魁祸首之一。欧美国家相继制定了一系列环保法规来限制VOC向大气中排放，在该背景下，水性涂料、高固体分涂料、粉末涂料及辐射固化涂料等环境友好型涂料因其VOC含量极低且节省能源而成为现代涂料工业发展的方向。
16、对于水性涂料业务，公司产能规划？产品品类拓展计划？新产品研发方向？长期看，客户结构调整方向？

答：公司IPO募投项目之一是“年产6万吨水性工业涂料基料——氯乙烯共聚乳液项目”。目前一期2万吨产能已于2018年投产；剩余4万吨产能正在积极建设中，预计将于2021年8月底投产。该项目早在2012年就已立项，经过数年的不断研发，技术不断进步，公司储备了更多的品种系列产品，且部分产品工艺也得到了优化改进，预计未来投产后将更好得满足市场需求。

公司现有水性产品主要应用于集装箱、钢结构、工程机械等工业领域。随着水性工业涂料行业的不断发展，公司未来还将不断开拓新的应用领域，目前公司正在大力推广水性油墨用水性树脂、水性胶黏剂用水性树脂等新产品。

涂料行业是公司现有产品的重要应用领域之一，国内外知名的涂料生产厂家如巴斯夫（BASF）、杜邦（DUPONT）、阿克苏诺贝尔（AKZO NOBEL）、庞贝捷（PPG）、宣伟 （SHERWIN WILLIAMS）等均为公司直销客户或贸易商客户。公司将充分利用现有的客户优势，保证并拓展水性树脂产品的销售。同时，公司将继续以现有的国外贸易商为依托，加大市场开拓力度，逐步扩大全球市场销售领域。


	附件清单(如有)
	无

	日期
	2020-5-26
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