证券代码：002081                              证券简称：金螳螂
苏州金螳螂建筑装饰股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2020-05-08
	投资者关系
活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            ■业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他

	参与单位名称及人员姓名
	全体投资者

	时间
	2020年5月8日15:00-17:00

	地点
	全景·路演天下 （http://rs.p5w.net）

	上市公司接待人员姓名
	王汉林（董事长）、宁波（副总经理、董事会秘书）、蔡国华（副总经理、财务总监）、赵增耀（独立董事）

	投资者关系
活动主要内容介绍

	公司以网络远程的方式召开2019年度业绩说明会，就投资者关心的问题与投资者进行沟通交流。部分问题和回复内容摘录如下：

1、年报中表示公司首创大工管平台，目前这一平台的运营模式是什么，能否成为公司一个新的核心竞争力？
您好，公司大工管平台的创立和发展，一方面针对目前日益激烈的市场竞争，一方面公司未来不断规模化发展过程中，起到有效的整合材料和人工资源，不断提升公司在价格上、项目品质上、客户满意度上的竞争力。目前，大工管平台已经打造成为公司核心竞争力之一。
2、面对疫情影响，为了实现行业的复工，公司做了哪些有效的工作？疫情对于公司业务进度的影响，需要多久来弥补？半年业绩公司有何预期？
尊敬的投资者，您好！公司已基本全面复工，同时积极推动各项措施以弥补疫情因素对业务的影响，关于公司半年业绩请持续关注公司的公告披露，谢谢您的关注！
3、金螳螂目前的装饰市场占有率是多少？
尊敬的投资者，您好。建筑装饰行业仍处于大行业小公司的发展阶段，行业市场容量巨大，但公司在行业市场的占比依旧很低，有着广阔的发展空间。谢谢！

4、请问贵司未来的发展战略方向是什么？未来家装是否是收缩的状态，主攻公装的方向？另外，国家拨付专项债，金螳螂是否有受益？在新基建领域，我们是否有布局？谢谢！
公司将以大客户战略、驻地市场战略和供应链整合战略为依托，不断提升在优质市场的占有率。家装一直作为公司业务发展的补充，未来公司将继续坚持以公装为主导的业务结构。专项债的拨付对公司项目有促进作用，公司对新基建业务也在持续研究中。
5、装配式内装似乎主要针对定制精装业务。这块推广情况如何，有客户倾向用装配式内装吗？装配式内装得主要部件是自行设计外部采购还是，自行生产？跟西安厂家合作？
尊敬的投资者您好，目前市场上的装配式装修业务以住宅装修为主。公司目前发展模式：技术研发，整合原材料为主，生产以合作模式为主。
6、关于装配式业务我记得公司做过一个装配式售楼处，这就不仅仅限于内装业务。公司有没有将装配操作延展到其他业务的计划？
尊敬的投资者，您好，公司将不断投入装配式的相关研发，目前仍以装配式装修业务为主。
7、公司会不会在疫情期间，加大战略布局，扩张、兼并、收购等一系列的动作，目前很多企业经营困难正是扩张的大好时机。
尊敬的投资者，您好。公司一直关注行业上下游发展动态，注重内生发展动力，不断吸取新技术新经验提升自身核心竞争力。公司将时刻关注相关机会，采取多项措施不断做大做强。谢谢！
8、公司在雄安新区建设方向有没有投标计划？会不会设立分公司参与？
尊敬的投资者，您好，公司目前已在雄安设立分公司，会积极参与雄安新区开发建设。
上述问题为本次业绩说明会节选，详情请参见全景网http://rs.p5w.net/相关内容。

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2020年5月8日


