南京康尼机电股份有限公司
投资者关系活动记录表
	
投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
√其他：业绩电话会

	参与单位名称及人员姓名
	中金公司：孔令鑫、舒维康；中银资产：顾志远；招商证券：袁真廷；
云映资本：雷玉婷；远策投资：刘光旭；源乘投资：刘建忠；阳光保险：张雷；西泽投资：汪波；途灵资产管理：赵子峰；太证资本：吴灏斌；盛世景资产：熊英；和沐投资：温新新；尚雅投资：袁凯琳、陈坚驰、石波；三星资产：徐萍；三星投资：冯晨；睿远投资：张峰；启石资产：林斌；诺德基金：黄伟；交银施罗德：郭若；华益资本：任万里；华兴资本：朱艺；华信投资：王金宇；恒生前海基金：郑栋；海通证券资产管理有限公司：王冬晨；国泰君安证券：叶奕；国联人寿保险：焦浩漭；广州盈振企业管理咨询有限公司：黄辉；法巴投资：周成元；德意志资产管理：刘慧斌；大华资本：张留成；淳厚基金：杨煜晨、李天成；博泽资本：谢莹莹；安信基金：王博、戴函彤；唯德锦福：温武；融通基金：任涛；农银汇理：刘世昌；华商基金：管志伟；杭州德亚投资：钟若云；广发基金：马文文；东海基金：杨红；财富证券自营：顾少华；Goldman Sachs：Amy Ji；Cephei Capital：马湛；公司股东：徐忠利

	时间
	2020年4月3日15:00—16:00

	地点
	公司四楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	公司副总裁：徐庆；财务总监：顾美华；董事会秘书：唐卫华

	










投资者关系活动主要内容介绍

	  本次电话会议，公司相关领导就投资者对公司2019年经营情况等关心的问题作了详细介绍、解答，主要内容如下：
1、2019年公司经营活动现金净流入4.06亿元，期末净现金6.25亿。公司2020申请较大额度的银行授信原因？
答：2020年公司的授信额度是29亿，同比增加2亿，增加幅度不大；授信额度不等同于实际用信额度，2019年公司实际用信额度约8-9亿。申请29亿元的授信额度主要是考虑到各家金融机构的融资成本和融资保障能力差异，因此公司历来与多家银行开展合作。2019年经营活动现金流量相较于2017年现金流入情况良好，主要是因为公司客户及时回款所致。
2、公司称2020年将开展不超过8亿元的银行保理业务，利率水平如何？
答：之所以开展银行保理业务，主要是公司希望进一步拓展融资渠道，通过开展保理业务可以更好实现资金回流。成本方面，银行保理业务目前与银行同期贷款业务成本接近。
3、公司2019年实现归属于上市公司股东的净利润为6.5亿元，其中轨道交通主业贡献多大额度？
答：公司2019年实现归属于上市公司股东的净利润为6.5亿元中包含了对龙昕的处置收益。2018年，剔除龙昕科技的影响后，归属于上市公司股东净利润为2.83亿元，2019年剔除龙昕科技的影响后，归母净利润同比增幅约40%。
4、疫情对公司一季度生产经营的影响？疫情对供应链、订单影响？
答：公司是南京市第一批复工企业，是南京市疫情应对较好的企业之一，至2月底复工率达到80%~90%，公司产能恢复得益于公司较强的智能制造能力。
公司在2月份已经开始备货准备，目前已经备货到了6月底，且公司海外采购比重不大，直接向海外采购的零部件主要是控制系统中的部分芯片，大约只有几百万元。此外，预计疫情对公司新签订单的影响不大。
5、龙昕科技的处理进展？
答：2019年10月底，公司已不再持有龙昕科技的股权；2020年1季报，龙昕科技将完全不在公司合并报表范围内。目前公司正在通过司法途径追究龙昕科技原股东业绩补偿等责任。
6、公司未来的分红计划？
答：根据公司法、公司章程等相关规定，公司当年盈利且未分配利润为正的情况下才能实施现金分红等政策，考虑到2019年底公司未分配利润尚有-19.31亿元，因此，未来只有等未分配利润为正时会分红。短期看，不分红或许有助于公司加强新产品研发投入和市场化应用。
7、未来资本开支计划？
答：公司目前没有大规模的资本开支计划。未来，如有相关计划，也主要会围绕轨交和新能源汽车零部件领域进行相关补强式投资。
8、轨交门系统产品毛利率较去年提高了约3个百分点？主要是哪方面原因？
答：公司轨交门系统产品毛利率维持在38%-40%之间。前年门系统产品降价导致毛利率下降了3个百分点，近两年得益于公司智能制造水平与核心工艺水平的提升，且公司推出的故障预测与健康管理系统（PHM）进一步提升了公司门系统产品的竞争能力，毛利率在2019年恢复到往年正常水平。
9、请分析门系统业务的市场前景？
答：初步分析，可能因为今年是“十三五”规划的收官之年，市场在等待“十四五”规划的具体要求出台，所以公司在手订单增速8%左右，预计等“十四五”规划出台后，下半年有望看到订单的释放。目前公司主产品市占率已经相对较高，对公司的影响因素主要在于行业景气度。
10、公司新能源汽车零部件业务的竞争力如何？
[bookmark: _GoBack]答：公司创立初期，主要是从事铁路连接器业务，此后，随着国家开始大力发展新能源汽车，公司将铁路连接器技术较早应用至新能源汽车的连接器领域并大力拓展，此业务上公司有一定先发优势。目前，国内主要新能源汽车厂商上汽、吉利、北汽等都是公司客户，其中上汽和吉利是主要客户。



	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年4月3日




